
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

    

బ㈡ၟᕤ఍㤋బ㈡ၟᕤ఍㤋బ㈡ၟᕤ఍㤋బ㈡ၟᕤ఍㤋        䠑䠑䠑䠑䠢䠢䠢䠢䝩䞊䝹䝩䞊䝹䝩䞊䝹䝩䞊䝹䠄䠄䠄䠄బ㈡ᕷᯇཎ䠍୎┠䠎బ㈡ᕷᯇཎ䠍୎┠䠎బ㈡ᕷᯇཎ䠍୎┠䠎బ㈡ᕷᯇཎ䠍୎┠䠎䠉䠉䠉䠉35353535䠅䠅䠅䠅    

䈜㥔㌴ሙ䛻㝈䜚䛜䛒䜚䜎䛩䚹බඹ஺㏻ᶵ㛵➼䜢䛤฼⏝ୗ䛥䛔䚹䈜㥔㌴ሙ䛻㝈䜚䛜䛒䜚䜎䛩䚹බඹ஺㏻ᶵ㛵➼䜢䛤฼⏝ୗ䛥䛔䚹䈜㥔㌴ሙ䛻㝈䜚䛜䛒䜚䜎䛩䚹බඹ஺㏻ᶵ㛵➼䜢䛤฼⏝ୗ䛥䛔䚹䈜㥔㌴ሙ䛻㝈䜚䛜䛒䜚䜎䛩䚹බඹ஺㏻ᶵ㛵➼䜢䛤฼⏝ୗ䛥䛔䚹    

 

  

 

 

 

 

 

 

 

    

  

     ↓↓↓↓    ᩱᩱᩱᩱ    

     

࠙༗๓䛾㒊䛇䞉䛆༗ᚋ䛾㒊䛇䛸䜒䛻༗๓䛾㒊䛇䞉䛆༗ᚋ䛾㒊䛇䛸䜒䛻༗๓䛾㒊䛇䞉䛆༗ᚋ䛾㒊䛇䛸䜒䛻༗๓䛾㒊䛇䞉䛆༗ᚋ䛾㒊䛇䛸䜒䛻䠏䠌䠏䠌䠏䠌䠏䠌ྡ䠄ᐃဨ䛻䛺䜚ḟ➨ྡ䠄ᐃဨ䛻䛺䜚ḟ➨ྡ䠄ᐃဨ䛻䛺䜚ḟ➨ྡ䠄ᐃဨ䛻䛺䜚ḟ➨䚸䚸䚸䚸⥾䜑ษ䜚䜎䛩䠅⥾䜑ษ䜚䜎䛩䠅⥾䜑ษ䜚䜎䛩䠅⥾䜑ษ䜚䜎䛩䠅 

 

 

 

主  催  佐賀商工会議所 （担当：小寺、大木） 

䠰䠡䠨䠰䠡䠨䠰䠡䠨䠰䠡䠨: : : : 0952095209520952----24242424----5155155155158888    䠢䠝䠴䠢䠝䠴䠢䠝䠴䠢䠝䠴: : : : 0952095209520952----26262626----2222914914914914    
  

  

஦ ᴗ ᡤ ྡ  㹒 㹃 㹊  

஦ ᴗ ᡤ ᡤ ᅾ ᆅ  

ཷㅮ⪅㸦ࢫ࣮ࢥ㸧 㸦 ༗๓ ࣭ ༗ᚋ 㸧 㸦 ༗๓ ࣭ ༗ᚋ 㸧 

 ࠋࢇࡏࡲࡋ⮴⏝ษ฼୍ࡣ࡟ⓗ┠ࡢ௚ࠊࡋ⏝฼ࡳࡢ࡟᝟ሗᥦ౪᫬ࠊ⤡㐃✀ྛࡢࡽ࠿ᙜᡤࠊࡣ᝟ሗࡓࡋࡲࡁࡔࡓ࠸グධࡈͤ

ୗグ⏦㎸᭩䛻ᚲせ஦㡯䜢䛤グධ䛾ୖ䚸䠢䠝䠴䛻䛶䛚⏦䛧㎸䜏ୗ䛥䛔䚹ୗグ⏦㎸᭩䛻ᚲせ஦㡯䜢䛤グධ䛾ୖ䚸䠢䠝䠴䛻䛶䛚⏦䛧㎸䜏ୗ䛥䛔䚹ୗグ⏦㎸᭩䛻ᚲせ஦㡯䜢䛤グධ䛾ୖ䚸䠢䠝䠴䛻䛶䛚⏦䛧㎸䜏ୗ䛥䛔䚹ୗグ⏦㎸᭩䛻ᚲせ஦㡯䜢䛤グධ䛾ୖ䚸䠢䠝䠴䛻䛶䛚⏦䛧㎸䜏ୗ䛥䛔䚹    

䈜ᐃဨ䛾㒔ྜ䈜ᐃဨ䛾㒔ྜ䈜ᐃဨ䛾㒔ྜ䈜ᐃဨ䛾㒔ྜୖୖୖୖ䚸䠍஦ᴗᡤ䚸䠍஦ᴗᡤ䚸䠍஦ᴗᡤ䚸䠍஦ᴗᡤᙜ䛯䜚䛔䛪䜜䛛䛾䝁䞊䝇ᙜ䛯䜚䛔䛪䜜䛛䛾䝁䞊䝇ᙜ䛯䜚䛔䛪䜜䛛䛾䝁䞊䝇ᙜ䛯䜚䛔䛪䜜䛛䛾䝁䞊䝇䠎ྡ䜎䛷䛾⏦㎸䠎ྡ䜎䛷䛾⏦㎸䠎ྡ䜎䛷䛾⏦㎸䠎ྡ䜎䛷䛾⏦㎸䛸䛺䜚䜎䛩䚹䛸䛺䜚䜎䛩䚹䛸䛺䜚䜎䛩䚹䛸䛺䜚䜎䛩䚹    

受 講 料    

申込方法 

 商品やサービスを顧客に提供する場合、自社を選んでもらう理由

（訴求ポイント）が重要になってきます。その訴求ポイントを整理

し、顧客にわかりやすく伝えた実践事例を交えた販売施策をグルー

プ形式で学んでいただくことで、売上アップを目指しましょう！ 

 
 
 
㉥ࢇࡷࡕᮏ⯒ࢢࣥ࢕ࢸࢣ࣮࣐ࣞࢸࠊ࡚⤒ࢆ఍

♫࡛ᩘከࡢࡃ㏻ಙ㈍኎఍♫ᴗົࢆ⤒㦂ࠋᖹᡂ 9
ᖺ㏻ಙ㈍኎ Ꮿ࣭㓄ࣥ࢕ࢸࢣ࣮࣐ࢺࢡࣞ࢖ࢲ࡝࡞
ࢧ࣮ࣂࢽ఍♫㸦ࣘࢢࣥ࢕ࢸࣝࢧࣥࢥࡢᑓ㛛ࢢ
㣗ရ࣭೺ᗣ㣗ရ࣭ࠋࡍࡇ㉳ࢆ㸧ࢺࣥ࢖ࣙࢪ࣭ࣝ
໬⢝ရ༢ရ㏻㈍❧ࢆࡆୖࡕᚓពࠋࡿ࠸࡚ࡋ࡜┤
᥋ࢆ࢘ࣁ࢘ࣀ⩦ᚓࣉࢵࣙࢩࢺࢵࢿࡿࡍ⤒Ⴀᡓ
ᖹᡂࠋ㛤ㅮ࣮ࣝࢡࢫ␎ 17 ᖺ 3 ᭶࡛ࢲࢱࡾࡼᐉ
ఏ࡛ࡿࡁ㹎㹐◊✲఍Ⓨ㊊ࠋ⌧ᅾࠋࡿ⮳࡟ 

 

औ㺳㺤㺨㺼㺎㺙㺷㺃㺚㺼㺌㺐㺻㺢 
௦⾲ྲྀ⥾ᙺ 

平成平成平成平成    24242424年年年年    11111111 月月月月    21212121 日日日日（（（（水水水水））））    

①①①①  午前午前午前午前のののの部部部部：：：：１０１０１０１０時時時時～～～～１２１２１２１２時時時時    

②②②②  午後午後午後午後のののの部部部部：：：：１４１４１４１４時時時時～～～～１６１６１６１６時時時時    

日 時 

 

 

会 場   

【セミナー講師】 

定 員  

① 1 日で 1000 万円売上げたハンバーグ店などの事例紹介 

② 自己紹介（1 人 1 分） 

③ グループ討議 

④ 5 分間で自社の商品概要・ターゲット・販売方法・ 

現在の差別化ポイントを説明 

⑤ グループでターゲットにあった差別化ポイント・ 

売れる仕組みを討議（20 分） 

⑥ 模造紙に討議した内容を記入（発表時活用） 

⑦ リーダーが各グループ発表 

⑧ 総評 

䠍᪥䠍᪥䠍᪥䠍᪥ 2222 ᅇ㛤ദ䟿䟿ᅇ㛤ദ䟿䟿ᅇ㛤ദ䟿䟿ᅇ㛤ദ䟿䟿    

䜾䝹䞊䝥ᙧᘧ䝉䝭䝘䞊䜾䝹䞊䝥ᙧᘧ䝉䝭䝘䞊䜾䝹䞊䝥ᙧᘧ䝉䝭䝘䞊䜾䝹䞊䝥ᙧᘧ䝉䝭䝘䞊    


