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主  催  佐賀商工会議所 （担当：小寺、大木） 

: : : : 0952095209520952----24242424----5155155155158888    : : : : 0952095209520952----26262626----2222914914914914    
  

  

    

  

           

 

    

    

受 講 料    

申込方法 

 商品やサービスを顧客に提供する場合、自社を選んでもらう理由

（訴求ポイント）が重要になってきます。その訴求ポイントを整理

し、顧客にわかりやすく伝えた実践事例を交えた販売施策をグルー

プ形式で学んでいただくことで、売上アップを目指しましょう！ 

 
 
 

9

17 3
 

 

 
 

平成平成平成平成    24242424年年年年    11111111 月月月月    21212121 日日日日（（（（水水水水））））    

①①①①  午前午前午前午前のののの部部部部：：：：１０１０１０１０時時時時～～～～１２１２１２１２時時時時    

②②②②  午後午後午後午後のののの部部部部：：：：１４１４１４１４時時時時～～～～１６１６１６１６時時時時    

日 時 

 

 

会 場   

【セミナー講師】 

定 員  

① 1 日で 1000 万円売上げたハンバーグ店などの事例紹介 

② 自己紹介（1 人 1 分） 

③ グループ討議 

④ 5 分間で自社の商品概要・ターゲット・販売方法・ 

現在の差別化ポイントを説明 

⑤ グループでターゲットにあった差別化ポイント・ 

売れる仕組みを討議（20 分） 

⑥ 模造紙に討議した内容を記入（発表時活用） 

⑦ リーダーが各グループ発表 

⑧ 総評 
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