
経営改善普及事業（講習会開催費）

令和８年６月１日（月）
１4︓００～１６︓００

６/１経営安定セミナー　参加申込フォーム

【お問合せ ：佐賀商工会議所　支援 ・サービス企画課　岡本 ・小寺　☎0952-24-5158】

申込フォームにご記入いただいた情報は、 当所からの各種連絡 ・情報提供のほか、 参加状況分析等以外では利用しません。

スマホまた
はタブレッ
トの場合

ウェブから

のお申込み

の場合

２０名　
（定員になり次第、締め切りとさせていただきます）

下の参加申込フォームよりお申込下さい。
申込受付は

4 月 1日（水）開始となります。

1. なぜ 「値上げ＝悪」 という意識が消えないのか
・ 価格の話が、 いつの間にかタブーになった理由
・ 値段を下げた瞬間に、 店が苦しくなる構造
・ 価格が 「判断」 ではなく 「恐怖」 で決まってしまう現場

2. 値上げしても選ばれる店が、 必ずやっていること
・ 価格より先に整えている 「覚悟」 とは何か
・ お客様は、 何に対してお金を払っているのか
・ 値段を変えても関係が壊れない店の共通点

3. 二重価格 ・ 常連優遇 ・ 会員制度の 是非を分ける分岐点
・ なぜ炎上するケースと、 支持されるケースが分かれるのか
・ 「不公平」 と 「納得」 を分ける考え方
・ 制度設計よりも先に問われる、 商人の姿勢

4. 現場事例に学ぶ「価格で信頼を失った店」「信頼を深めた店」
・ 値上げに失敗した店に共通していた視点の欠落
・ 価格を正面から語り、 ファンを増やした店の実例
・ 明日からの価格判断が変わる、 具体的な分岐点

ジャイロ総合コンサルティング（株）
コンサルタント

　笹井　清範（ささい　きよのり）　氏

値上げしても選ばれる店
値下げしても苦しくなる店

経営安定セミナー

■講座内容（抜粋）■日　時

■定　員

■申込方法

佐賀商工ビル7階 703・704会議室
■場　所

■講　師

お車をご利用の方は、当ビル提携駐車場※をご利用下さい。
無料駐車券の発行を致します。
※佐賀商工ビル内駐車場、唐人南パーキング

　最低賃金上昇により価格転嫁は必須となりましたが、「値上げで顧客が離れる」という心理的ブレーキが根強いです。
　値上げしても選ばれる店と、値下げで苦しむ店の差は、価格テクニックではなく商人としての覚悟と顧客との関係性
にあります。当セミナーでは、4,000 社の事例から、損得ではなく商業倫理・信頼の視点で再考し、納得できる価格設
定の実現を示唆していきます。

＜お願い＞
・キャンセルの場合はお早めにご連絡をお願い致します。
・開催日直前にご案内メールを送信します。
　メールアドレスを間違わないようご注意下さい。

■参加費 無料

以下の URL よりお申込み下さい。
https://e-ve.event-form.jp/event/128908/aJNPrfQdKB

右の QRコードを読み取り、フォームに従ってお申込み下さい。

　商業経営出版社㈱商業界の旗艦誌「商業界」で現場取材を重ね、2007 年より編集長。取材対象は中小独立店から大手チェー
ンストア、小売業から飲食・サービス業、卸売業、メーカー、農業まで幅広い企業規模・業種を網羅。取材累計は 25年で
4000 社を超え、そこに共通する “繁盛の法則” の体系化をライフワークとする。2018 年より、1951 年以来多くの著名な
商業者を育成・輩出してきた「商業界ゼミナール」運営を担当。講演家としても、事例と具体策の豊富な講演により、「や
る気が湧いてくる」と多くの聴衆の支持を集める。2020 年、中小事業者と関わる人たちへの支援を目的に「商い未来研究所」
設立。急速に進む人口減少・少子高齢・成熟化社会でも成長できる商人の育成を事業理念に、研修やコンサルティング、講
演や執筆に取り組む。
　著書に『売れる人がやっているたった四つの繁盛の法則』（同文舘出版）。他に日本商工会議所「石垣」「会議所ニュース」
など寄稿多数。論より証拠を重んじるわかりやすさが定評。


