
経営改善普及事業（講習会開催費）

令和８年７月２８日（火）
１4︓００～１６︓００

７／２８　経営安定セミナー　参加申込フォーム

【お問合せ ：佐賀商工会議所　支援 ・サービス企画課　岡本 ・小寺　☎0952-24-5158】

申込フォームにご記入いただいた情報は、 当所からの各種連絡 ・情報提供のほか、 参加状況分析等以外では利用しません。

スマホまた
はタブレッ
トの場合

ウェブから

のお申込み

の場合

２０名　
（定員になり次第、締め切り、キャンセル待ちとなります。）

下の参加申込フォームよりお申込下さい。

※申込受付は４月１日（水）より開始︕

•営業は準備が 9割。 営業先の仮説を作ろう
•人は 10秒であなたを判断する︖︕話す前の印象を磨く
•傾聴がもたらす効果は信頼の積み重ね
•質問力で相手の本音を引き出す
•伝えると伝わるの違い
•納得を生む 「理由」 と人が話を聞かなくなるポイント

ジャイロ総合コンサルティング株式会社
研修・セミナー講師

露　英一（つゆ　ひでかず）　氏

BtoB 向け営業に活かす！傾聴力向上セミナー
経営安定セミナー

■講座内容

■日　時

■定　員

■申込方法

佐賀商工ビル７階703・704
■場　所

■講　師

お車をご利用の方は、当ビル提携駐車場※をご利用下さい。
無料駐車券の発行を致します。
※佐賀商工ビル内駐車場、唐人南パーキング

　顧客ニーズが多様化・複雑化する昨今、多くの企業において、従来型の「売り込み」スタイルの営業活動は限界を迎
えています。真の課題解決に繋がらない提案は、顧客との信頼関係を損なうだけでなく、貴重なビジネス機会の損失と
いう大きな経営課題に直結します。
特に、自社の商品やサービスを説明することに終始してしまい、顧客が本当に抱えている課題やニーズを引き出せない
ケースは少なくありません。
　本セミナーは、企業の皆様が直面するこれらの課題に対し、「傾聴力」という具体的な解決策を提供することを目的
としております 。単なる聞き方のテクニックを学ぶのではなく、「なぜ顧客は話してくれないのか」という根本原因を
理解し、顧客自身が課題に気づき、解決に向けて動き出すための本質的なコミュニケーションスキルを習得する、実践
的な講座です 。

＜お願い＞
・キャンセルの場合はお早めにご連絡をお願い致します。
・開催前日・当日ＡＭにリマインドメールを送信します。
  お申込み時はメールアドレスを間違わないようご注意下さい。

■参加費 無料

以下の URL よりお申込み下さい。

https://e-ve.event-form.jp/event/129004/Az6Lbn7T0ZX7

右の QRコードを読み取り、フォームに従ってお申込み下さい。

〈経歴〉
　法政大学卒業後、メディアや飲食業界での実務経験を経て、東京の大手業
務用酒類販売会社で営業職として勤務。顧客との信頼構築、価格交渉、利益
改善策の策定、社内環境の整備など、営業の枠を超えた幅広い業務に携わり、
社内の業務改善と発展に寄与。また、管理職としての人材育成にも熱心に取
り組み、実践的な指導力を発揮した。
　その後、インバウンド市場と東京オリンピックを見据えた外国人・富裕層
向け接客業務に従事。高所得者層を対象とした一流の接遇や応対方法、コミュ
ニケーション力を身につける。コロナ禍の影響で想定外の軌道修正を余儀な
くされたが、これを機にリモート営業の分野に進出。フルリモートの営業環
境でトップの成績を 2 年連続で達成し、フリーランスとしての新しい働き方
を実践。子育てとのバランス・両立を取りながら、フルリモート下での人材
教育（リモート営業等）にも注力し、多くのリモートワーカーの育成を行う。
現在は、講師・コンサルタントとして活動し、あらゆる業界での多岐にわた
る豊富な実務経験を基にしたコミュニケーション研修、営業研修、業務効率
化研修、マネジメント研修、創業支援研修、ハラスメント防止研修などを提供。
　受講者に寄り添ったわかりやすい事例を用いた解説と論理的なアプローチ
が評価され、多くの企業や個人からの高い信頼を得ている。

■対象者 経営者・営業担当者など


