
佐賀商工会議所　経営安定セミナー　　　　　　　　　【経営改善普及事業　講習会開催費】

 ～営業管理者向け～
『コンサルティング＆ソリューション営業の実践・やり方はこうだ︕︕』

① 営業管理者としての「人ザイ育成」と「採用」
②「法人開拓」のポイント
③「ゼロから１に」そして、「１から複数に」

　お客様を待っているだけでは、「受注」に過ぎません。自らが注文を創る、即ち「創注＝創客」という考え方・発想こ
そ今、セールスに求められています。
　新たな見込客を創出する「創客（Ｓ）」、潜在的なお客さまのニーズの顕在化を図る「アプローチ（Ａ）」、お客さまの
ご要望をふまえた「提案（Ｔ）」の一連の活動「ＳＡＴ販売方式」を体系化することこそが、コンサルティング＆ソリュー
ション営業の実践に繋がります。
　本講座は、トップセールス・トップマネージャーの経験を持つ経営参謀が語る、机上の空論ではない実践型講演会です。

斎藤　公一　氏

令和８年９月２日（水）
１４：００～１６：００

佐賀商工ビル７階７０３・７０４
（佐賀市白山 2丁目 1-12 佐賀商工ビル７階）

お車でお越しの際は、 佐賀商工ビル提携駐車場※をご利用下さい。
    提携駐車場を利用された方のみ無料駐車券を配布致します。
※佐賀商工ビル内駐車場または唐人南パーキング

（定員になり次第、締め切ります。）
20 名

下記のWebサイトよりお申込み下さい。

７／１（水）より受付開始となります。

開催日▶ カリキュラム

講師▶

場　所▶

定　員▶

申込方法▶

お問い
合わせ

JNS グループ
株式会社ソルネット経営
代表取締役会長

　1965 年にフランスベッド販売株式会社に入社。使命感販売
によりトップセールス、トップマネージャーを経験。‘71 年に
経営コンサルタント企業、株式会社田辺経営（現、( 株 ) タナ
ベ経営）に入社。社長賞２回受賞。‘78 年に自らの経営理念を
実践すべく独立し現在に至る。実践主義戦略型コンサルタン
トとして 55 年、経営者として 49 年。
日本全国の地域・業種・規模を診続け、北は北海道から南は
九州・沖縄まで、経営協力・経営診断・教育・講演活動
2,500 社を超えている。

佐賀商工会議所　企業支援部　支援・サービス企画課（担当：岡本・小寺）
佐賀市白山２丁目１-１２　TEL：0952-24-5158　FAX：0952-26-2914
HP＞＞https://www.saga-cci.or.jp　→セミナーの情報はHPでもご覧頂けます。

申込フォーム及び申込サイトよりご入力いただく情報は、 当所からの各種連絡 ・情報提供等以外では利用しません。

9/2 経営安定セミナー参加申込フォーム ・申込サイト

（お願い）
開催日前日及び当日の AMにて全参加予定者へリマインドメールをお届
けしますので、お申込みの際にメールアドレスの入力ミスが無いように
ご注意下さい。

１． スマートフォン ・ タブレットの場合は、 右の二次元コードよりお申込み下さい。

２． パソコン （Web） の場合は、 以下の URL よりお申込み下さい。

https://e-ve.event-form.jp/event/134195/e9KY62

無料参加費▶

対　象▶ 営業管理者など


