
佐賀商工会議所　会員向けセミナー

『売り込まずに選ばれる営業』　
～準備力・本質・自己理解を整える実践・明日からの商談の質を変える土台づくり～

①成果を分ける「準備力」の考え方（PDCA）
②結果に直結する「3つの本質」
③売り込まずに選ばれるセールスの共通点
④マンダラチャートによる思考整理ワーク

※テクニックではなく「考え方」を中心に解説。
④はセールスだけでなく、仕事全体に活かせる思考整理法
※再現性高く明日からの行動できる内容にしています。

　常に「選ばれる営業」とは…？
　本セミナーでは、売り込まずに選ばれる営業に必要となる準備力・本質、自己理解を整える実践など、
明日からの商談の質を変える土台作りについて分かりやすく解説していきます。
　商談の質を変えたいと考えている方は、この機会にぜひご参加ください！

荒木　妙子　氏

令和８年９月１７日（木）
１４：００～１６：００

佐賀商工ビル７階７０３・７０４

※お車でお越しの際は、 佐賀商工ビル提携駐車場をご利用下さい。
    提携駐車場を利用された方のみ無料駐車券を配布致します。
提携駐車場：佐賀商工ビル内駐車場、唐人南パーキング

（定員になり次第、締切らせて頂きます。）
20 名 下記の申込サイトよりお申込み下さい。

申込受付開始：７月１日（水）～

開催日▶

講座内容 講師▶

場　所▶

定　員▶

申込方法▶

お問い
合わせ

株式会社ビジネス・ナビゲーター 
主任コンサルタント 
営業コンサル Wish7 代表 
営業コンサルタント
英語コーチ
大手製薬会社にMRとして勤務

　大学卒業後、大手製薬会社MR、海外留学、その他、医療機器業界
等で営業で活躍し、競合他社にヘッドハンティングを経験し独立。
　営業時代は主力製品 3年間総合ランキング全国１位、新製品販売コ
ンテスト全国 2位等の実績を残す。また、引抜にて東京本社配属後は
エリア企画・米国本社マーケティングゲスト来日時の同行、社内英語
申請書の翻訳等の業務等多岐に渡り経験し同僚の勧めで独立。
＜講師より＞
　どの業界でも売れる営業の本質は変わりません。そして顧客ニーズ
という当たり前の言葉の本質を理解している営業は少ないと感じます。
営業生活の中の約 5年間は売る事が難しい製品を売らなければならな
い環境下で必死に努力し工夫を重ねてきました。その経験・知識はど
の業界においても営業スキル向上にお役に立てるかと存じます。
　営業力を向上し顧客満足度を上げ、貴社の売上貢献に寄与出来ます
と幸いです。

佐賀商工会議所　企業支援部　支援・サービス企画課（担当：岡本・小寺）
佐賀市白山２丁目１-１２　TEL：0952-24-5158
HP＞＞https://www.saga-cci.or.jp　→セミナーの情報はHPでもご覧頂けます。

申込フォーム及び申込サイトよりご入力いただく情報は、 当所からの各種連絡 ・情報提供等以外では利用しません。

9/17 佐賀商工会議所　会員向けセミナー参加申込フォーム ・申込サイト

〇開催日前のリマインドメール送信について
開催日前日と当日 AMにてリマインドメールをお届けします。
お申込みの際、メールアドレスの入力ミスが無いようにご注意下さい。

１． スマートフォン ・ タブレットの場合は、 右の二次元コードよりお申込み下さい。

２． パソコン （Web） の場合は、 以下の URL よりお申込み下さい。

https://e-ve.event-form.jp/event/134193/E5wEyoaB0b

経営者 ・営業担当者向け

［当所会員事業所に限ります］
対　象▶


